“Inkop som forstar och tanker
forsaljning”

En del i att utveckla foretagets inkdpsstrategier och pa sa satt starka positionen som flexibelt och kundanpassat foretag

kan vara att applicera ett delvis annat synsatt pa inkopsfunktionens utgangspunkt.

Héar presenteras nagra exempel pa hur inkdpstrategi och operativt inkdpsarbete med férséljningségon kan skapa nya mojligheter

och forbattringar i saval effektivitet som I6nsamhet.
Exempel fran verkligheten

> Exempel 1

Frén viktig insatsvara med stéandiga leveransférseningar - till samma vara i tid till oférandrat pris.

> Exempel 2

Alltid i tid, alltid med 100% komplett leverans - trots obefintliga prognoser och krav pé korta ledtider, fére och under Covid 19.

Malgrupp

Seminariet vander sig till dig som arbetar med inkdp, logistik, produktutveckling eller produktion pé ett tillverkande féretag.

Kursledare
Olle Elander- Olle har bred erfarenhet fran ledande befattningar inom utveckling, inkép, supply chain, férsaljning och
marknadsfoéring bade nationellt och internationellt. Under sina 10 ar pa IKEA arbetade han som sortimentschef och som

marknadschef i Osterrike. Olle har &ven arbetat som VD for inkbpskontoret i Shanghai pa det bérsnoterade Bergman & Beving.

Var

Digitalt via Teams.

Datum & tid
10 november klockan 10.00-11.00.
Seminariet &r kostnadsfritt och ingar i erbjudandet fér STORK.

Anmalan
Via lank pa campusljungby.se/stork senast 2021-11-08.
Vid fragor kontakta henrik@campusljungby.se

STORK baseras pa identifierade utmaningar som tillverkningsféretagen star infor. Syftet med projektet ar att skapa ny kunskap kring robusta leverantérskedjor, strategiska

inkdp- och affarsmodeller samt 6ka kompetensen betraffande nya mojligheter och tekniker for salj- och affarsutveckling i en global digitaliserad milj6.
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